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CREZCA CON LA RED INMOBILIARIA MAS GRANDE DEL PA{S
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¢Se imagina una pintura

enfrie como el aire
acondicionado?

2nte se dio a conocer en Madrid, Espana, la creacion de la pintura
5

a de un espacio. "En un esfuerzo por frenar el calentamiento

CBR

Céamara Coslamcense
de Ca-radnras .enes Raices L] ] . -

Completamente virtual/ NOCTURNO
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INTRODUCTORIO

DE BIENES
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La asamblea tuvo lugar en el Club

Union, San José y se realizd de
manera presencial después de una
recesion de eventos presenciales
debido a la pandemia, lo cual augura
un regreso acelerado a la
normalidad.

Dentro de los puntos mas destacados, se entrego el
informe de gestion de la Junta Directiva y un resumen
ejecutivo de logros y avances que ha tenido la CCCBR
en los distintos proyectos en los que se estaba
trabajando, dentro de ellos el crecimiento y
reconocimiento nacional e internacional a través del
fortalecimiento de las relaciones y beneficios hacia los
asociados.

Un importante anuncio fue la incorporacion de Costa
Rica al Capitulo Centroamérica de FIABCI, lo cual es
un logro para la proyeccion de la Camara y traera
grandes oportunidades. Por su parte, el presidente, don
Adrian Mora, dijo sentirse satisfecho por la labor
realizada.

La noche tuvo una invitada especial, la Arq. Jéssica
Martinez Porras Presidenta Ejecutiva del Instituto
Nacional de Vivienda y Urbanismo (INVU), para
brindar una charla sobre proyecciones y tendencias de
vivienda y aprovechamos para hacerle algunas
preguntas.

Solicite los detalles sobre acuerdos y ratificaciones en: info@camara.cr o
visite www.camara.cr para conocer la nueva conformacion de la Junta
Directiva.

66

Es sumamente importante buscar una politica de ordenamiento del
territorio de manera que, podamos hacer inversiones donde el estado
realmente ya tenga equipamiento, servicios, e infraestructura instalada.

{Cuales son las proyecciones 2022-2023 para la industria?

Sin duda el sector inmobiliario al igual que el sector infraestructura
y transporte son motores principales de desarrollo y activacion
econ6mica, dichosamente se logro dentro de la dificil situacion de la
pandemia mantener activos varios proyectos lo cual permiti6 a
muchas familias el sustento, quedan muchos retos como el de
buscar mas inversion directa y poder reactivar mas activamente la
economia.

Importante decir que, como estado debemos hacer mejor nuestra
tarea, ya que, mucho del dinamismo se ha dado a partir de inversion
privada y no tanto de inversion publica.

El crecimiento vertical es una necesidad, se deben buscar las
estrategias, mecanismos y politicas para concentrar la vivienda en
areas urbanas.

ENTREVISTA COMPLETA PROXIMAMENTE EN: WWW.CAMARA.CR

Arq. Jessica Martinez junto a don Adrian Mora


https://www.camara.cr/sobre-cccbr/

LOS SOCIOS COMERCAILES
QUE NECESITA PARA
FORTALECER SU NEGOCIO
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Echele un vistazo a los beneficios en:
WWW.camara.cr

Una recopilacion de las estrategias mas exitosas
para fortalecer la relacion con sus clientes desde
el primer dia.

1- Comunicacion efectiva: esto se logra a través del analisis que pueda hacer
sobre sus clientes, averigtie si es visual (observadores, metodicos y
ordenados), auditivo (Se toman su tiempo para pensar) o kinestésico (se
guian por las emociones) y a partir de esto sabra que preguntas hacer.
Sobre todas las cosas aprenda a escuchar las necesidades de sus clientes.

2- Asesore con responsabilidad: significa que debe emplear un panorama real,
sin adornar demasiado cualidades de la propiedad o del proceso que en
ocasiones no existen, ser completamente transparente sobre todos los
detalles sera muy apreciado en la futura relacion con sus clientes. Esto
requiere de que conozca muy bien el producto que ofrece en todos los
aspectos.

8- Marketing olfativo: Cuidar los detalles durante la visita a la propiedad es
primordial (limpieza, orden, iluminacién), pero utilizar un sutil aroma
unico y hogareno durante la visita podria incrementar las posibilidades de
una venta considerablemente ya que su cliente lo recordara sobre la
competencia.

4- Respuesta rapida: Una atencion rapida, eficaz y personalizada, lo

mantendra definitivamente en la mente de sus clientes.

En un mercado tan competitivo, destacar es sumamente
importante, ¢Cuales son sus trucos?


https://www.camara.cr/beneficios-de-los-asociados/
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Nichos de inversion en bienes raices
mas apetecidos y rentables para los
que desean empezar

Existen muchas historias de éxito en la industria inmobiliarias de personas que
supieron llevar el negocio inmobiliario a otro nivel para convertirse en
desarrolladores o inversionistas en diferentes sectores, éCuales son sus objetivos
de crecimiento en este negocio?

Le dejamos algunos de los nichos mas buscados:

1- Flipping: Este modelo de negocio que consiste en la compra y renovacion de
viviendas usadas, esta tomando auge y podria traer grandes oportunidades para
emprender, la mejor manera de empezar es investigar su mercado local, zonas
mas rentables, plazos y financiamientos.

2- Bild to rent: Interesante alternativa que esta pensada para proyectos de lujo,
sin embargo se puede acoplar a diferentes tipos de producto, el termino enmarca
espacios pensados para suplir todas las necesidades por lo que debe estar
acoplado a las nuevas tendencias de tecnologia y construccion, ideal que vaya con
la necesidad de construccion vertical.

3- Proyectos pequenos y modernos en preventa: Como ya lo estamos viendo,
hay un incremento importante de personas que buscan este tipo de proyectos,
que, aunque suelen ser mas pequenos, son mas accesibles en cuanto a precio,
ademas, la ubicacion estratégica, disenos modernos y atemporales, amenidades
que mezclan comodidad y naturaleza, los hacen muy atractivos.

4- Alianzas comerciales con servicios asociados (decoracion, construccion,
arquitectura, etc.): Esta es una gran estrategia no solo para hacer crecer su
negocio hacia otros nichos, sino que, genera confianza y posicionamiento.

Si lo que desea es hacer crecer su actual negocio como asesor inmobiliario
debera mantenerlo lo mas adecuado posible a las nuevas tendencias de
tecnologia, disefio constructivo y de interior, estrategia y creacion de contenido
de calidad.

Recuerde, la inmersion a un nuevo negocio requerira un estudio de mercado previo para entrar con
el pie derecho y las estrategias adecuadas.
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COCTEL DE CIERRE DEL GURSO CIPS DE LA NAR
PARA GELEBRAR A LOS NUEVOS PROFESIONALES
DEL MERCADO INTERNACIONAI.
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EXPECTATIVAS CUMPLIDAS EN EL PROCESO

32 nuevos certificados se "Altamente recomendado, un EL PRESIDENTE DE LA
entregaron para cerrar con broche acierto traer un profesor tan CCCBR. DON ADRIAN MORA
de oro los 5 dias de intenso preparado que nos ensené desde ’ ) ) ’
aprendizaje sobre mercados su experiencia". Dijo: Lucia APROVECHO LA OCASION
extranjeros, cultura, economia y = Gomez, parte del equipo de PARA ANUNCIAR QUE

sus diferentes areas, impartido Keller Williams. i

por el maestro y broker Paul PROXIMAMENTE LA CCCBR
Daemen. La culminacién del En el evento también hizo TRAERA LA DESIGNACION
curso de esta prestigiosa presencia dofia Ana Seydi Lopez,

designacion se llevo a cabo en el ex presidente de la CCCBR, quien GREEN DE LA NAR,

Club Unién, San José. ya contaba con dicha designacion.



PAUL DAEMEN, BROKER INTERNACIONAL

{Qué es el CIPS y que representa en la
profesionalizacion internacional?

Esta designaciéon permite trabajar mercados
extranjeros y atenderlos correctamente en lo
local conociendo su cultura econémica y
social para hacer las preguntas correctas,
ademas, se aprende a dominar el mercado de
referidos, entre otros.

{Qué tan actualizado esta el curso sobre
las nuevas tendencias que dejo la
pandemia?

Hacia alla vamos, todos estamos en un
proceso de adaptacion, pero el aprendizaje es
muy consciente de las nuevas tendencias en
todos los sectores, entendiendo lo que esta
pasando y como acoplar nuestros negocios a
ellos.

{Qué tan importante es dominar el
mercado local para luego hacerlo con el
extranjero?

Precisamente estamos hablando del analisis
del comercio local, es muy importante
entender y asistir al cliente inversionista de la
manera correcta.

{Cuales son las principales
recomendaciones, ademas de conocer el
mercado, que otras fortalezas se
necesitan para conseguir el éxito ?

Las oportunidades de las redes sociales no se
estan aprovechando, entender como
funcionan los diferentes canales de
comunicacion y elegir las que se adapten a su
nicho. Suscribase a las plataformas que lo
mantengan actualizado. Ser miembro de una

entidad como la CCCBR y participar de sus
foros nacionales e internacionales es algo
muy importante.

“LOS PRECIOS EN EL MERCADO RESIDENCIAL
‘PRIME’ (DE LUJO) CERRARON 2021 CON EL MAYOR
INCREMENTO VISTO DESDE 2007, EN PLENO BOOM
INMOBILIARIO, CON UNA MEDIA DEL 9,8 %, SEGUN
EL INDICE GLOBAL PRIME DE KNIGHT FRANK".

Una serie de factores siguen impactando estos mercados que reflejan
alzas en los precios y contraccion en algunos casos, segun el estudio,
Dubai (EAU) y Mosci (Rusia) han vivido los mayores incrementos en el precio de
la vivienda de alto ‘standing’, esto significa que el mercado de lujo esta
sufriendo entre otras cosas, falta de oferta, incremento en precio de
materiales por las afectaciones de la pandemia y guerras, o bien, se trata
de un re acomodo del mercado.

Los expertos aseguran que este aumento podria alcanzar hasta 4 puntos
porcentuales mas.

Es posible que este fenomeno se manifieste en el mercado local por lo
que, es importante mantenerse al dia sobre la evolucion de los diferentes
nichos y las reacciones ante los acontecimientos globales.

Articulo en: larepublica
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Profundizar en un
nicho y su FODA
y la cultura social
de este, es clave
para dominar
cualquier
mercado,
comprendiendo
que la
globalizacion es
necesariay a
través de ella
seguiremos
evolucionando.



https://www.camara.cr/
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JORDI RIBO

PRESIDENTE
MUNDIAL FIABCI

Costa Rica, a través de la CCCBR, hizo _' ]

su incorporacion al Capitulo FIABCI > A
Centroamérica, y el presidente no '

dudo en enviar las felicitaciones que se

dieron lugar en la Asamblea General

Ordinaria realizada el 25 de Mayo.

La Camara atraviesa por grandes
cambios de crecimiento que pondran a
Costa Rica en el ojo de las inversiones
extranjeras y  brindara  grandes
oportunidades al gremio.

DEVELACION DE FOTO DE EX PRESIDENTA DE LA CCCBR

El pasado 11 de mayo se realizd la develacion de la foto de la ex presidenta doia
Ana Seydi Lépez, en un ameno acto acompaniado por la Junta Directiva y parte
del personal administrativo.

"Nunca es tarde cuando la dicha es buena”

Agradezco a la Junta Directiva de la Camara Costarricense de Corredores de Bienes Raices (CCCBR), quienes me honraron con la
develaciéon de mi fotografia, en el Salén de Capacitaciones, en mi calidad de expresidente de esta asociacion.

Y ante todo doy gracias a todos mis colegas, gracias a los que colaboraron en la Junta Directiva 6 en los distintos érganos, y gracias al
personal administrativo pues sin todos ellos hubiera sido imposible hacer tantas cosas para el bien de la CCCBR y nuestra profesién.
Gracias por permitirme servirles estos afos, pues por medio del servicio creci como persona y como profesional, aprendi que prefiero
ser mds humana y menos perfecta.

Ana Seydi Lopez Ledn, CRS, CIPS, GREEN, NAR, expresidente CCCBR 2017-2019"




EDICION JUNIO 2022

"PropTech" el futuro de
los bienes raices segun
los expertos, ¢Qué
significa?

Basicamente enmarca toda la tecnologia
implementada en el sector inmobiliario, el
termino es una fusion entre las palabras
“property” (propiedad) y “technology” (tecnologia).

Un concepto mas integral que mezcla tecnologias
emergentes acopladas al mercado inmobiliario asi
como el estudio de mercados asociados.

‘También se incluyen en el modelo Proptech el
co-working, que esta remodelando el sector de las

oficinas, el co-living, que ofrece nuevos entornos
al mercado residencial, el crowdfunding para
nuevas construcciones e inversiones

D E A N A A T inmobiliarias, y el mas popular home sharing
para alquileres de corta duracion o transitorios"”
s E G U N lA R E P u B lI cA Preparese para la revolucion tecnologica de la
industria.

Articulo completo:_ innovaciondigital360

Los sectores de playa han tomado un impulso impresionante en
estos altimos 2 anos, Costa Rica es un producto sumamente
atractivo, pero se ha visto potenciado en inversion extranjera y

nacional.

Segun el estudio, estas son las mejores playas en Guanacaste:
PLAYA SAMARA, PLAYA TAMARINDO y PLAYAS DEL COCO /
PLAYA HERMOSA.

Estas playas destacan por su ubicacién geografica, lugares
turisticos de la zona, playas aledanas, tipo de hospedaje y

restaurantes.

Articulo completo: larepublica

Este 19 de Junio se celebrara el Dia del Padre en
Costa Rica, un dia especial que festeja a los padres
responsables y amorosos, aquellos que con su
ejemplo y ardua labor fomentan el
fortalecimiento de familias felices y llenas de

valores que inspiran sociedades sanas y unidas.

La CCCBR les felicita, agradece y desea un gran
dia lleno de alegria y buenos momentos en
familia.

iFeliz Dia del Padre!



https://www.larepublica.net/noticia/las-mejores-playas-de-guanacaste?fbclid=IwAR2zVLgKzCowjjFnNmdcAMssLnb4xBAvI467FeAm1HmlKwqlJmPf-TWUnAg&fs=e&s=cl
https://www.innovaciondigital360.com/big-data/proptech-que-es-y-como-esta-transformando-el-sector-inmobiliario/

MARKETING PARA INMOBILIARIAS

publicidad@camara.cr

30MO MANEJAR SUS
REDES SOCIALES COMO UN
DROFESIONAL DD

¢Qué es el marketing omnicanal?

Se trata del uso y coordinacion de varios canales de
comunicacion, y 0jo, no se trata de todos, sino de los que
mas funcionen para su negocio.

Es importante contar con varios canales para que sus clientes
puedan tener la comodidad de hablar con su marca desde
donde sea. Por ejemplo; los mensajes de Facebook, Instagram
y WhatsApp podrian ser parte de una estrategia multicanal,
pero también podria incluir los mensajes de Tiktok o los de
su pagina web, depende de a que audiencia desea dirigirse, lo
verdaderamente importante, es que tenga la capacidad de
atender cada uno de los canales que habilite de manera
eficiente y personalizada.

Estas son 8 recomendaciones para elegir la mejor estrategia
multicanal:

1- Analice en que canales esta su target y concéntrese en estos
2- Responda rapido, claro y eficiente a sus clientes

3- Mantenga una buena comunicacién con su equipo para
que la comunicaciéon externa sea optima.

4- Si puede incorporar un CRM mucho mejor

.

La recomendacion del i
mes, writesonic, una
herramienta de copywriting
para generar textos
atractivos para sus anuncios
de manera automatica. Le
permite seleccionar su
nicho y buscar palabras
clave de persuasion. Si crear
textos llamativos no es su
fortaleza, pruebe esta
opcion.

X

Mas info; writesonic.com
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CONCEPTO DE LA VACA
PURPURA EN
MARKETING

Un concepto que se centra en la diferenciacion,
creado por el autor de marketing Seth Godin,
la herramienta metaférica invita a los
negocios a ser unicos, a resaltar dentro de la
competencia.

Una idea que le hace pensar en una vaca
purpura que impacta en la mente y resalta de
entre las vacas comunes dentro de un campo.

ICree un plan para hacerse notar con sus
clientes ahora!.

Le dejamos las recomendaciones para
empezar:

1- Atienda un nicho importante que esté siendo
ignorado por la competencia, por ejemplo:
Visite un centro de entretenimiento de la zona
donde vende propiedades (mall, cafeteria,
restaurante, etc) y hablele a su audiencia sobre
los beneficios de vivir alli. Los alrededores de
la zona donde las personas eligen vivir
influyen mucho en la compra o alquiler.

2- Manténgase actualizado sobre las tendencias
y adapte su negocio.

8- Sea lo mas transparente posible ante su
audiencia.

4- Si ofrece puntualidad, sea siempre puntual
5- Sea una vaca purpura

Articulo: camara.cr
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