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iFELIZ DIA DE LAS
MADRES! A TODAS
LAS MAMAS DE
NUESTRA CAMARA

QUE REPRESENTAN CASI UN
50% DE NUESTRO GREMIO,
LES DESEAMOS UN MUY
FELIZ DIA
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CURSO NOCTURNO '
INTRODUCTORIO DE BIENES RAICES

” DeI lunes 22 de agosto al viernes 02 de septiembre 2022

6:00 p.m. A 9:00 p.m.
$300 (Incluye inscripcion a la Camara)

La administracién

“\iUnase a la red inmobiliaria mas grande de pais!

www.Ccamara.cr



https://www.camara.cr/cursos/
https://www.camara.cr/cursos/
https://www.camara.cr/
https://camara.cr/eventos-cccbr/curso-virtual-nocturno-en-correduria-de-bienes-raices-junio-2022/
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COMO SER
MAS
PRODUCTIM

Inspirado en 3 libros: Habitos atémicos (James Clear), El camino del

artista (Julia Cameron) Organizate con eficacia (David Allen)

Uno de los principales pilares de una vida llena de metas cumplidas
son los sanos habitos alineados al area personal, profesional y
espiritual, y no lo decimos nosotros, lo corroboran cientos de miles
de personas que han alcanzado un crecimiento sobresaliente a través
de la creacion de habitos. Eso si, se requiere una gran dosis de
determinacion que estamos seguros, Usted puede lograr.

Le dejamos una recopilacion de 3 de los mejores libros para empezar
a trabajar sus habitos y mejorar la productividad:

1- Lo primero que debemos aprender es a dejar de compararnos con
los logros de otras personas, todas las circunstancias son diferentes y
el éxito es relativo.

2- Mientras mas especificas sean sus metas u objetivos, mas sencillo
se volvera alcanzarlas. Escribalas y deles un buen seguimiento para ir
mejorando.

8- No espere lograr grandes avances de un dia para otro, propongase
mejorar un 1% en cada uno de esas areas que desea pulir, es decir, si
su meta es levantarse mas temprano, hagalo parcialmente, levantarse
5 0 10 minutos antes de la hora acostumbrada supone un gran paso.

4- Asigne una pequena recompensa para cada objetivo que cumple.

5- Mientras hace sus quehaceres alimente su motivacion y
aprendizaje escuchando un podcast o audiolibro.

6- Cuando la motivacion se acaba debe predominar la disciplina.

7- Recuerde que es mas importante saber que hacer con su tiempo
que tener mas tiempo. Planifique.

El tiempo es oro, empiece a invertirlo en todo aquello que lo haga
crecer: audiolibros


https://open.spotify.com/playlist/07to8ZvA8lISidhu5zF9sL
https://open.spotify.com/playlist/07to8ZvA8lISidhu5zF9sL
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Apliguemos este principio a los bienes raices, Hay un
80% mas de probabilidades de que una persona
compre su producto con solo imaginarse usandolo

Un gran porcentaje de las ventas se genera por las emociones, ahora,
{Qué tipo de emociones debemos propiciar en bienes raices?,
recomendamos el sentido de pertenencia y la felicidad, pero, {Como
creamos estas emociones en los clientes?

1- Estudie lo mejor que pueda las necesidades y motivaciones de sus
clientes, esto se logra escuchando atentamente y haciendo las preguntas
adecuadas (hemos profundizado en articulos anteriores).

2- Manténgase profesional, pero empatico en todo momento, Usted
estara encargado de transmitir la vibra de la casa o apartamento.

8- Ademas de propiedad, estudie la zona, asi podra explicar las ventajas
de vivir alli desde un panorama mucho mas amplio, su cliente podra
imaginarse mas facilmente llevando a los nifios a la escuela, haciendo las
compras o paseando a su perrito.

4- Apoyese en la estética, la limpieza y los aromas, las dos primeras
haran sentir a su cliente comodo y relajado, los aromas hogarenos
fortaleceran la parte emocional y la recordacion.

Libro recomendado para mejorar habilidades de persuasion: Co6mo
ganar amigos e influir en las personas (Dale Carnegie)



https://www.inversioninmobiliariacr.com/es/noticias/item/2740-costa-rica-pacifico-norte-se-prepara-para-un-nuevo-despertar-inmobiliario?fbclid=IwAR2JOxIlxt5Az8BA04dYr3p87dRJeTcoq9qmgb2CX6SAVY2Sxaw7LIm65SA
https://cnnespanol.cnn.com/2022/07/27/fed-tasas-interes-reserva-federal-aumento-trax/
http://www.pgrweb.go.cr/scij/Busqueda/Normativa/Normas/nrm_texto_completo.aspx?param1=NRTC&nValor1=1&nValor2=95085&nValor3=126839&strTipM=TC#:~:text=La%20presente%20ley%20tiene%20por,origen%20extranjero%20en%20el%20pa%C3%ADs.
https://open.spotify.com/album/0TGZGBQjhafd17FcGuOPzL?highlight=spotify:track:16jY6W9b7wmbwv31m6CPm3
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Lo inspiraran a lograr todos sus propodsitos a través de trayectorias llenas de retos y éxitos de
los grandes de la industria. Encontramos que todos nuestros entrevistados estan de acuerdo
en que, la perseverancia combinado con la preparacion y pasion por lo que hace son claves.

MARLENE CAMBRONERDO

20 anos en la industria, posicionada en E.E.
U.U, Directora de Florida Realtor

{Cuales considera han sido los retos mas grandes para
dominar el mercado de La Florida?

MC: Sacar el tiempo para capacitarme, soy una estudiante
perpetua y me encanta aprender cosas nuevas, eso me da la
seguridad necesaria para adaptarme a las nuevas tendencias,
adquiri una certificaciéon como interprete y eso facilité
muchisimo la comunicacién con mis clientes.

Algo que define como pienso y lo que hago es hacerme la
pregunta, {Como esto afectara a mis clientes o a mi? en la
parte legal esto me ayuda a estar preparada en todo lo que es
tramitologia y en cada paso del proceso de venta.

Entrevista completa proximamente en: camara.cr

JUAN CARLOS MAJANDO

Vicepresidente de la CCCBR con mas de 20
anos de experiencia en ventas y bienes
raices

Sus aportes ad honorem y dinamismo lo han llevado
hasta la Junta Directiva de la Camara donde
recientemente fue nombrado Vicepresidente, éComo ha
sido la incorporacion a la Junta? {Qué podemos esperar?

JCM: El voto de confianza de los asociados me ha llevado
hasta aca, voy a seguir trabajando por el fortalecimiento
del gremio. Dentro de los objetivos esta continuar con la
evolucion que ha tenido la CCCBR hasta ahora, estamos
obligados a continuar con esos avances que ha logrado la
actual presidencia y entregarle a las nuevas generaciones
una mejor Camara.

Entrevista completa proximamente en: camara.cr



https://www.inversioninmobiliariacr.com/es/eventos
https://www.camara.cr/
https://www.camara.cr/actualidad-cccbr/
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Echele un vistazo a los heneficios en:
www.camara.cr

THE LINE, LA CIUDAD DE 170 KM
DE LARGO QUE CONSTRUIRA
ARABIA SAUDITA'Y QUE COSTARA
1 TRILLON DE DOLARES

THE LINE

NEW WONDERS FOR THE WORLD

"The Line, una ciudad que atravesara de costa a
costa Arabia Saudita y que parece salida de una
pelicula de ciencia ficcidon. Segun el sitio oficial
del proyecto, esta ciudad busca revolucionar la
forma en la que las sociedades urbanas
interactian con el medio ambiente".

Dentro de las principales caracteristicas de este increible proyecto
encontramos las siguientes:

1-Tendra una capacidad para 9 millones de habitantes.

2- Servicios autonomos manejados por tecnologia de punta.

8- El agua y energia seran totalmente renovables.

4- Pretende proveer calidad de vida de manera sostenible.

5- La ciudad lineal se podra recorrer en 20 minutos por lo que, se
reduciran las emisiones contaminantes de los carros.

6- Se dividira en 8 médulos donde los servicios basicos para los
ciudadanos estaran a solo 5 minutos.

7- Contara con un micro clima templado todo el ano.

8- Estara recubierta por un elegante vidrio.

9- Se ubica en el corazén de una ruta de negocios mundiales.

Este impresionante proyecto diseiado por los mejores arquitectos del
mundo esta causando revuelo y de volverse realidad podria revolucionar
el mundo en temas de economia, comercio, sostenibilidad y estilo de vida.
éViviria en The Line?

Lea sobre todos los detalles en: ngenespainol NEOM


https://www.ngenespanol.com/traveler/the-line-la-ciudad-vertical-en-arabia-saudita/
https://www.ngenespanol.com/traveler/the-line-la-ciudad-vertical-en-arabia-saudita/
https://www.neom.com/en-us
https://www.camara.cr/beneficios-de-los-asociados/
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"DOMINAR EL
ELEVATOR
PITCH EN LOS
NEGOCIOS

{Qué es? El elevator pitch, en espanol; discurso de elevador, se trata de un

pequeiio discurso concreto para presentarse ante un potencial socio comercial o
alguien con quien visualice una oportunidad, ideas de negocio o incluso
reuniones personales. La idea es poder hacer esto en el tiempo que duraria en un
ascensor que puede ser de 1 minuto o menos.

Sabemos que es un ano de grandes eventos en la industria donde podra hacer
networking, por ejemplo; en nuestro proximo Congreso Inmobiliario Costa Rica
2022. Le dejamos la manera correcta de formular el suyo.

1- Es importante estructurarlo en 5 partes: 1- Presentacion; 2- Explicar que hace
3- Que es lo que lo hace unico. Ejemplo: Hola, mucho gusto, soy Juan Pérez,
tengo una agencia inmobiliaria que ayuda a las personas a invertir
correctamente, me especializo en (x o y) y tengo estas ideas de crecimiento.

4- Debemos expresar lo que se busca de la presentacion. Ejemplo: Me gustaria
que mantengamos (o darle mi contacto) en el futuro podemos trabajar juntos o
ayudarle en lo que necesite.

5- Pedir el nimero o correo (una tarjeta).
Es importante que todo suceda de una manera relajada y natural y tener cuidado
de no sonar pretencioso, las relaciones y el Networking son una parte

importantisima de este negocio.

Le llevamos siempre las herramientas que lo ayudaran en el camino desde las
mas sencillas hasta las mas poderosas.

Si es de los que prefiere escuchar las

predicciones de los grandes analistas de la

economia mundial y entrenadores de la

mentalidad ganadora, Le dejamos este

evento gratuito del 2-6 de agosto donde le

explicaran la situacion econdmica mundial y "

como ponerla a trabajar a su favor. . LIFE E)(PERlENCE O
A NEW STREAM OF
IMPACT AND SUCCESS

CLICK HERE FREETIME TD THRI?‘E CHALLENGE

STARTS LIVE AUGUST 2ZND
SAVE YOUR SPOT BEFORE IT'S TOO LATE!


https://timetothrivechallenge.com/go?source=facebookads&a=1729&fbclid=IwAR2Y24tK3HqC9Pvgh3hQ2cTXIL2XPgWgn4_sqNcuCnjbIRzMmHgCJmv1aSI_aem_AYbsaBGRFt2EFUaRrjGqQcC9r9KdrsR7wzDNPw-pNpXvQy6-zi-dqTIxSZ0QP5EXx6xe19trTSmea_-mzA5Oi_2EwRxZGYsE9rW8DbNXDX8oxlMizihL92aW1q__4p9zeo8LCCt_VVX4W7x13A411-TC&fs=e&s=cl
https://congreso2022.com/
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MARKETING PARA INMOBILIARIAS

publicidad@camara.cr

COMO MANEJAR SUS REDES SOCIALES

COMO UN PROFESIONAL DiA G

Hacer crecer la audiencia de su

podcast es posible con esta
estratégia

Una gran herramienta de marketing que nos permite crear

contenido versatil y facil de consumir, asi que, si lo suyo es el

podcast a continuacion le dejamos las mejores estrategias
para hacerse escuchar por la mayor cantidad de personas
posible:

1- Utilice sus redes sociales para promoverlo, cada episodio,
los temas y utilice siempre los links para dirigirlos hacia alla.

2- Optimice el contenido y créelo en formato de video,
después podra subir extractos a sus redes y el episodio

completo en un canal de YouTube, esto le traera mucho mas

trafico.

3- Cree un trailer para su podcast y una buena descripcion,

una buena manera de crear impacto y enganchar a su
audiencia.

4- Invite a personas que agreguen valor a su contenido
5- Vinciulelo a su pagina web, en un boletin o correos que
comparta con sus clientes.

Si tiene pensado crear un podcast le recomendamos Anchor
le permitira publicar en las principales plataformas como

Spotify y Apple podcast

La recomendacion del mes,
Seminario Fénix por Bryan Tracy,
un mentor de la psicologia del
éxito y liderazgo que se enfoca en
la creatividad y el analisis del
comportamiento humano,
ademas, de las causas que le
permiten alcanzar el éxito o el
fracaso.

Un contenido enriquecedor que
podria cambiar la manera en que
vemos al mundo y a nosotros
Mismos.

Encuentre episodios gratuitos en
YouTube: seminariofenix

4 AN

AHORA PODRA HACER
CRECER MAS FACIL SU
CUENTA DE INSTAGRAM

El CEO de Instagram anunci6 recientemente que
la plataforma esta pasando por cambios y
muchos de ellos estan ain en pruebas, pero que,
se le empezara a dar mas prioridad a las cuentas
pequenas para dar equidad de oportunidades.

Instagram ha tenido que enfrentar una fuerte
competencia con Tiktok por lo que el formato de
video es el mejor posicionado en este momento
en la red, principalmente reels e historias.

Es un buen momento para retomar esa cuenta
que creyo no iba a despegar nunca. Le dejamos
una recomendacion de estrategia organica para
poner en practica ahora mismo:

1- Use la regla del 80/20 en contenido (80%
contenido de valor, 10% posicionamiento y 10%
producto).

2- Concéntrese en formato de video (pruebe
subiendo al menos 3 reels a la semana).

8- Aproveche el potencial de las historias para
mostrar a su equipo, su rutina como asesor
inmobiliario, hacer encuestas para interactuar
con su comunidad.

4- Sea constante, es la inica manera de crecer y
mostrar a la gente todo lo que tiene para ofrecer.

Cuenta recomendada para estar actualizado:
ZEKE



https://es.blog.anchor.fm/
https://instagram.com/zeke.novarino?igshid=YmMyMTA2M2Y=
https://www.youtube.com/watch?v=kZLlq0TSEm8
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PROYECTO INMOBILIARIO COSTARRICENSE OBTIENE RECONOCIMIENTO POR APORTES AL
AMBIENTE CON HOGARES EFICIENTES Y AHORRATIVOS

Condominio Valle San Lorenzo, de
Novogar y Paladin Realty Partners LLC,
reciben certificacion mundial EDGE por
ser amigable con el ambiente y las
finanzas de los clientes.

Construccion, ubicada en Heredia, supera
el 20% de ahorro en agua y energia con
respecto a obras convencionales.

Un paso mas en la consolidacion de Costa
Rica como hogar de obras sostenibles
ajustadas al cambio climatico se dio
recientemente con la entrega de la
prestigiosa certificacion EDGE (Excellence
In Design for Greater Efficiencies) a un
proyecto residencial que se construye en el
pais.

Se trata del Condominio Valle San
Lorenzo, propiedad de Novogar y de
Paladin Realty Partners, que cumple con
los requisitos de sostenibilidad establecidos
por EDGE, durante todas las fases del
proceso constructivo, destacandose como
una obra pionera en Centroameérica.

Tras la respectiva auditoria realizada por
parte de Green Business Certification Inc.
(GBCI), administrador de la certificacion en
mas de 120 paises del mundo, se determino
que Valle San Lorenzo cumple con un
ahorro del 81% en energia, 29% en agua y
61% en energia incorporada a materiales.
Estos datos superan ampliamente el
minimo de 20% de reduccion, con respecto
a obras convencionales, que debe lograrse
para ser candidato a esta certificacion,
anteriormente entregada en otros paises de
la region como Brasil, México, Colombia y
Peru.

Aparte de generar importantes ahorros en
su operacion diaria, el proyecto pretende
disminuir el impacto ambiental y favorecer
a los compradores con precios mas
competitivos e infraestructura de
vanguardia.

Gustavo Quesada, Investor Director de
Paladin Costa Rica, comenté que la
certificacion EDGE “motiva a todos los
desarrolladores a nivel nacional para que
busquen mejoras en sus proyectos que no
necesariamente tienen un alto costo, pero
que si crean esa conciencia hacia mejorar la
calidad de vida de las personas, quienes no
solo pagaran recibos de agua y luz mucho
mas economicos, sino que se sentiran
felices de estar contribuyendo con el medio
ambiente”.

EDGE: edificios verdes y eficientes
EDGE es un sistema de certificacion de
construccion sostenible, creado y avalado
por la Corporacién Financiera
Internacional, del Banco Mundial.

Su objetivo es desarrollar edificios verdes
para un planeta mas inteligente,
mitigando el cambio climatico y haciendo
uso eficiente de los recursos.

A través de un software basado en la web,
los constructores pueden optimizar sus
disefios de forma medible, lo que resulta
en un producto inmobiliario mas
sostenible y una mejor inversion para el
comprador.

En cuestion de minutos, el arquitecto
puede determinar la combinacioén 6ptima
de estrategias para estimar ahorros en
servicios, costo de capital y periodo de
retorno de la inversion.

Otras ventajas del software EDGE

@® Predice ahorros en energia, agua y
recursos en los materiales de construccion
comparados a una casa modelo local, en
funcion de variables como clima,
ubicacion y uso de la estructura.

@ Facilita la visualizacion de como
algunas medidas practicas de ahorro de
energia y agua pueden mejorar el
rendimiento del inmueble con poco o
ningun costo adicional.

@Simplifica el proceso de certificacion al
centrarse s6lo en los aspectos que
producen los resultados mas
significativos.

En resumen, EDGE brinda incentivos
comerciales y financieros para lograr
resultados ambientales. La certificacion se
utiliza en nuevas construcciones, edificios
existentes y renovaciones importantes de
casas, oficinas, hoteles, comercios y
hospitales.

Un proyecto amigable y mas economico
Valle San Lorenzo es un proyecto
habitacional ubicado en San Joaquin de
Flores, en Heredia. Esta conformado por
201 viviendas de una planta y ofrece
diversas amenidades (casa club, piscina,
cancha de futbol 5, parque para mascotas,
planta de tratamiento, seguridad, tapia
perimetral, etc.)

COMUNICADO

REALTY

Tiene iluminacion de bajo
consumo de energia (LED),
pinturas con reflectancia solar
mayor al 60%, vidrios térmicos,
griferias y piezas sanitarias
ahorradoras, amplia ventilacion,
luz natural abundante, entre
otras caracteristicas.

“El comprador se beneficiara, no
solo por una factura eléctrica y
de agua mucho menor, sino
también porque estara
cumpliendo su sueno de tener
casa propia de una forma
ambientalmente responsable,
reduciendo su impacto y huella
de carbono en el mundo”, indicé
Mauricio Tristan, Gerente
General de Novogar.

Agregd que este proyecto busca
sentar un precedente para la
proxima generacion de
construcciones verdes, con
conciencia ambiental y
generando ahorros importantes
en recursos y en el presupuesto
familiar.

Acerca de Novogar: es una Inmobiliaria
de capital costarricense que cuenta con
proyectos en Heredia, Tres Rios,
Moravia, Curridabat y Lindora. Cuenta
con soluciones de vivienda en ubicaciones
estratégicas, y el objetivo principal es
ofrecer mas casa por menos dinero.

Acerca de Paladin Realty Partners, LLC:
Es un administrador y operador de
inversiones de capital privado de bienes
raices centrado en inversiones
inmobiliarias de valor agregado en los
Estados Unidos de América y en toda
América Latina. Paladin tiene una larga
trayectoria como gestora de fondos en
Ameérica Latina, invirtiendo activamente
en Brasil, México y en la region andina
desde 1998. Incluye inversiones de casi
US$4 mil millones en activos
inmobiliarios. Desarrolla viviendas, asi
como selectos sitios comerciales,
multifamiliares, viviendas estudiantiles,
y propiedades de uso mixto, entre otros.

Mas informacion:
https://www.novogar.cr
www.paladinrealty.com.



https://www.novogar.cr/
https://www.novogar.cr/
http://www.paladinrealty.com/
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CBR

Cémara Coslamicense
de Corredores de anas Ralces
desde 19

Ahora podra

DARLE MAS VISIBILIDAD

A SUNEGOCIO INMOBILIARIO

@ Exposicion de sus casas,
apartamentos u oficinas para
obtener mas oportunidades
de venta

Co}’ Aumento de trafico en su
pagina web

y redes sociales

@ Networking

Solicite las tarifas especiales

y mas informacion en:
L=} mercadeo@camara.cr

Exclusivo para asociados
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